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ALLIANZ LEGACY PLUS

Your mark in this world begins with your loved ones.

Your wealth, accomplishments, and the things you left behind are stories that will be told
from generation to generation. So more than the ‘present’, your legacy is a promise of a bright,
meaningful, and secured future for your family.

How will you write your legacy story? It begins with thinking ahead and determining how your
wealth is passed on. When you are no longer around, you can mark the start of a new chapter
by giving your family a future full of experiences, hopes, and dreams.

With the Allianz Legacy Plus, you can turn that future into a reality. Not only will you get to
enjoy a maturity benefit and Loyalty Bonus, you will also secure your wealth and have financial
coverage up to age 88, provided that premiums are paid up to date. So whatever the future
holds, Allianz Legacy Plus honours the fruits of your labour with the promise of preserving your
legacy for generations to come.

A legacy of
freedom and opulence

Mr Johan believes in hard work and sacrifice. He strives to build his wealth and pass down his business
know-how to his children. Alas, he still worries about his children’s future and is constantly searching for
means to preserve his wealth.

Mr Johan's initial plan to divide his property between his children comes with the possibility of sibling conflict,
a loss of property value over time and longer time required to sell and transfer the property, which won't
provide immediate financial relief. The inheritance would also be a burden due to the cost of maintenance.
Thankfully, Mr Johan found a solution with the Allianz Legacy Plus by insuring an amount of RM 1,000,000
to secure a future for his family.

With an increasing Insured Amount and Loyalty Bonus, Mr Johan can enjoy a worry-free life, without
stressing over market conditions and unforeseen circumstances. When he passes on, his family will receive
a non-taxable sum of money that guarantees a great quality of life. With the Allianz Legacy Plus, Mr Johan
now enjoys financial coverage while preserving his wealth for his future generation.

AGE Mr Johan begins saving an po
annual premium of RM50,000
for 10 years. His policy will not
lapse, regardless of market

conditions as long as his
premiums are paid up to date.

The first Loyalty Bonus
commences, boosting
the Account Value.

An extra of 25%
auto-increase in
Insured Amount.

The policy comes with auto-increase
AGE in Insured Amount to preserve the
65 legacy against inflation.
m An extra of 20% auto-increase

in Insured Amount.

\__/ .
— In the event of death, the policy
@ guarantees a payout of the Insured
Amount. Mr Johan's family will receive

higher of Prevailing Insured Amount
(RM 1,450,000) or Account Value.




ALLIANZ LEGACY PLUS

A thriving future for
generations to come

Ms Chew is a business owner, who desires to achieve financial stability while juggling her role as a single
mother. Her dream is to establish a thriving business for her future generation.

After considering other means of securing her family’s future, she realises that she needs a high degree of
liquidity. Hence, instead of collecting wealth that reduces cash flow, she purchases the Allianz Legacy Plus.
The short premium commitment not only secures RM 2,000,000 for her son immediately, but it allows her to
maintain liquidity without affecting her business cash flow.

Ms Chew promises her family a future that is safe from inflation and market volatility with an increased
value. As Ms Chew enters her old age of 88, she will receive a lump sum of money upon policy maturity,
ensuring her son inherits a comfortable life with a thriving family business.

o

Insured Amount of RM

=) |
AGE 2,000,000 with an annual
40 premium of RM 200,000 for

5 years.

The first Loyalty Bonus commences,
boosting the Account Value. An extra 15%
auto-increase in Insured Amount.

The policy comes with autoincrease in Insured
Amount to preserve the legacy against

_I AGE An extra of 10% auto- inflation.
m I 70 increase in Insured Amount.
@ At Maturity, Ms Chew will receive higher of

Guaranteed Maturity Benefit (RM
2,500,000) or Account Value.

Annualised return upon policy maturity*

Low Scenario High Scenario
Guaranteed Annualised Return? 2.01%
Total Annualised Return® 2.01% 3.13%

1. The high scenario is illustrated at a rate of return of 5% p.a., while the low scenario is illustrated at a rate of return of
2% p.a. These rates of return are subject to investment tax and Fund Management Charges. Please refer to the Sales
Illustration for detailed projections under both scenarios.

2. The guaranteed annualised return is projected based on the illustrated total premiums paid and the Guaranteed
Maturity Benefit.

3. The total annualised return is projected based on the illustrated total premiums paid and the projected Maturity
Benefit.

ALLIANZ LEGACY PLUS

Create your
legacy with the

Always Covered, Always Protected

You and your family deserve a peace of mind. With Conditional
No Lapse Guarantee, you will have continuous financial security,
unaffected by market volatility, that will cover unforeseen costs
and fees, provided that premiums are paid up to date.

Y, Value Protection Against Inflation

@ The wealth that you have secured for your family is protected. Despite the
rising inflation, the value of your hardwork and more will be passed on to
your loved ones. In the event of death, we will pay the higher of:

i) Account Value; or
i) Prevailing Insured Amount as illustrated below:

Percentage (%) of Insured Amount

Policy Year at the Entry Age Entry Age Entry Age
Time of Death 30-39 40-59 60 - 65

1%t to 20 Policy Year 100% 100% 100%

21 to 30% Policy Year 125% 115% 104%

31 Policy Year onwards 145% 125% -

Increase Account Value With Loyalty Bonus

Bring your legacy to life with a compounding Loyalty Bonus of 0.5% of the
Account Value, starting from the beginning of the 21 policy year until the
policy matures, allowing your wealth to grow and flourish through the years.
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ALLIANZ LEGACY PLUS

Maturity Benefit

The preservation of your wealth promises a brighter, better, and secured
future. Upon the maturity of your Allianz Legacy Plus policy, you and your
family will receive that which is equivalent to the higher of:

i) Account Value; or
i) Percentage (%) of Insured Amount as illustrated below:

Entry Age Percentage (%) of Insured Amount
30-39 145%
40-57 125%
58-59 115%
60 - 65 104%

High Non-Medical Limit"
Receive adequate protection of up to RM 4,000,000 without medical
check-up required.

*Subject to underwriting.

ALLIANZ LEGACY PLUS

Fees and Charges

Premium Charge
Premium Charge will be deducted from the premium and is used to pay, including but not limited
to commission to intermediaries and management expenses incurred by us.

Number of Policy Year Premium Charge as Percentage (%) of Premium Paid
Premiums Paid 5 years 10 years
1 30.0% 40.0%

2 17.5% 25.0%

3 12.5% 20.0%

4 12.5% 20.0%

5 7.5% 12.5%

6 - 12.5%

7 - 10.0%

8 - 10.0%

9 - 5.0%
10 - 5.0%
11 & above - -

Note: Premium Charge shall depend on your chosen premium payment term.

Policy Fee
The current charge is RM7.00 per month.

Cost of Insurance
The rate of Cost of Insurance is guaranteed and will be deducted monthly from Policy Account.
The Cost of Insurance will increase as your age increases.

Fund Management Charge
A management fee on the Allianz Universal Life Fund will be charged based on the performance
of the fund as shown below.

Gross Investment Return Current Fund Management Charge
per month before tax per month
Less than 0.416% 0.0667%
0.416% and above 0.0958%

Note: The maximum Fund Management Charge is 0.125% per month.

This is an insurance product that is tied to the performance of the underlying assets and is not
a pure investment product such as unit trusts.
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Eligibility
Minimum Entry Age 30 years old
Maximum Entry Age 65 years old

Note: Age nearest birthday

Important notes

1. This brochure is for illustration purposes only and the information included is neither
comprehensive nor exhaustive. You need to refer to the Product Disclosure Sheet (PDS)
and the Sales Illustration (SI) for further details. Both PDS and S| can be obtained from
your servicing agent.

2. We have the right to revise the Policy Fee, maximum Fund Management Charge, terms
and conditions. You will be informed in writing of the revision at least three (3) months
before revision.

3. You should be certain that this plan is suitable for you, and that the premium is an amount
you can afford. Buying a life insurance is a long-term commitment and it is not advisable to
surrender your policy in the initial years in view of the high initial costs.

4. Afree-look period of fifteen (15) days will be given from the receipt date of the policy for
you to review its suitability and should you choose to return the policy within the period,
the amount to be refunded shall be the Account Value together with the Premium Charge, Impak anda di dunia ini bermula dengan yang tersayang.

Polic'y Fee, Co§t ofllnsuronce and premium loading (if any) less any expenses incurred for Kekayaan, pencapaian dan warisan anda akan menjadi kisah pedoman turun-temurun
medical examination. buat keluarga anda. Warisan anda merupakan janji untuk masa hadapan yang lebih cerah,

5. Inthe event of non-payment of premium on the due date, your policy will still be kept in force bermakna dan terjamin untuk keluarga anda, melebihi apa yang sedia ada ‘sekarang’.
by effecting a premium holiday. However, there would be a possibility of the policy lapsing if
the Account Value is insufficient to pay for all policy charges due. Bagaimanakah anda ingin mengarang kisah legasi anda? la bermula dengan merancang dan

mencari cara supaya harta kekayaan anda dapat diwarisi sepenuhnya. Peninggalan anda

6. You will then given a grace period of thirty-one (31) days to pay your premium, during which boleh berikan lembaran baru untuk keluarga anda dengan jaminan masa hadapan yang
the policy will remain in force. However, the policy shall lapse at the end of the grace period dipenuhi dengan pengalaman, harapan dan impian.
if any insurance and other charges shall remain unpaid at the end of the grace period.

As such, it is advisable to pay the premium for your policy on time. Dengan Allianz Legacy Plus, anda boleh menjadikan impian itu sebagai kenyataan.

7. Please add the applicable government tax if the Policy Owner is a business organisation or Dapatkan manfaat kematangan dan Loyalty Bonus, anda akan mendapat nilai kewangan
where the Policy is absolutely assigned to a business organisation. The applicable government dan perlindungan kematian sehingga umur 88 tahun, jika anda membayar premium tepat
tax shall be based on the prevailing rate and is subject to change in accordance with the laws pada masanya. Walau apa jua yang terjadi di masa hadapan, Allianz Legacy Plus sentiasa
of Malaysia. menghargai hasil titik peluh anda dengan janji untuk mengekalkan warisan anda untuk

generasi yang akan datang.

8. The benefits are subject to exclusions. Please refer to the exclusion clauses in the PDS

and SI. You may refer to the policy document for the full list of exclusions.
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Woarisan penuh dengan nikmat
kebebasan dan kemewahan

En. Johan memegang sikap dan nilai bekerja keras, berdisiplin, dan pengorbanan. Dia telah berusaha untuk
mengumpul harta kekayaan dan juga telah menurunkan ilmu dalam bidang perniagaan kepada anak-anaknya.
Namun, sebagai seorang ayah, dia masih bimbang tentang masa hadapan anak-anaknya dalam kehidupan
yang penuh persaingan. Oleh itu, dia sentiasa mencari akal untuk mengekalkan harta kekayaannya.

Rancangan asal En. Johan untuk membahagikan nilai hartanah berpotensi untuk menimbulkan konflik

di antara ahli pewarisnya manakala nilai hartanah berkemungkinan akan menurun semakin masa berlalu.
Harta peninggalannya juga boleh menjadi beban disebabkan oleh kos-kos penyelenggaraannya. Syukurlah,
En. Johan menemui penyelesaian dengan Allianz Legacy Plus dengan menginsuranskan sejumlah

RM 1,000,000 untuk menjamin masa hadapan keluarganya.

Dengan peningkatan Amaun Diinsuranskan and Loyalty Bonus, En. Johan boleh hidup dengan tenang dan yakin
tanpa berasa bimbang atau tertekan dengan keadaan pasaran, inflasi mahupun tentang keadaan yang di luar
jangkaan. Selepas pemergiannya, keluarganya akan menerima sejumlah wang yang tidak tertakluk pada

cukai yang dapat menjamin kualiti kehidupan mereka. Dengan Allianz Legacy Plus, En. Johan kini menikmati
perlindungan kewangan dan pada masa yang sama mengekalkan kekayaannya untuk generasi akan datang.

Kiraan Loyalty Bonus
pertama akan bermula,
ini akan membantu
meningkatkan

lagi Nilai Akaun.
Kenaikan automatik
sebanyak 25% Amaun
Diinsuranskan.

En. Johan mula menyimpan
premium tahunan sebanyak
RM 50,000 selama 10 tahun.
Polisi tidak akan luput tanpa
mengira keadaan pasaran, jika
En. Johan membayar premium
tepat pada masanya.

Polisi ini mempunyai ciri kenaikan

Amaun Diinsuranskan secara
SIS automatik untuk mengekalkan
65 legasi daripada inflasi dan
II X . UMUR perubahan harga pasaran.
m Kenaikan automatik 75

sebanyak 20% Amaun
Diinsuranskan. Sekiranya berlaku kematian, polisi akan
memberikan jaminan untuk pembayaran
@ Amaun Diinsuranskan. Keluarga En. Johan

akan menerima yang mana lebih tinggi
antara Amaun Diinsuranskan Semasa
(RM 1,450,000) atau Nilai Akaun.

ALLIANZ LEGACY PLUS

Masa hadapan yang kian
berkembang maju untuk
generasi yang akan datang

Puan Chew ialah seorang pemilik perniagaan yang ingin mencapai kestabilan kewangan sambil memainkan
peranan sebagai seorang ibu tunggal. Impiannya adalah untuk menubuhkan perniagaan yang berkembang maju
untuk generasinya yang akan datang.

Selepas mempertimbangkan pelbagai cara untuk menjamin masa hadapan keluarganya, dia menyedari
bahawa dia memerlukan pelaburan dengan tahap kecairan yang tinggi. Oleh itu, dia memilih untuk membeli
Allianz Legacy Plus daripada memilih kaedah pengembangan legasi yang mengurangkan aliran tunainya.
Komitmen premium jangka pendek itu bukan sahaja menjamin RM2,000,000 untuk anaknya serta-merta,
malah ia juga membolehkan Puan Chew mengekalkan kecairan tanpa menjejaskan aliran tunai perniagaannya.

Puan Chew menjanjikan keluarganya masa hadapan yang cerah dan selamat daripada inflasi dan juga harga
pasaran yang sering berubah dan yang penting sekali, nilai pelaburannya akan meningkat. Apabila Puan Chew
mencecah usia 88 tahun, dia akan menerima sejumlah wang sekaligus apabila polisinya matang, dan ini
memastikan anaknya mampu mewarisi kehidupan yang selesa serta perniagaan keluarga yang berkembang maju.

Kiraan Loyalty Bonus pertama
akan bermula, ini akan
membantu meningkatkan lagi
Nilai Akaun. Kenaikan
automatik sebanyak 15%
Amaun Diinsuranskan.

Amaun Diinsuranskan ialah

Wl RM 2,000,000 dengan
40 premium tahunan RM

200,000 selama 5 tahun.

Polisi ini mempunyai ciri kenaikan Amaun
Diinsuranskan secara automatik untuk
mengekalkan legasi daripada inflasi dan
perubahan harga pasaran.

Kenaikan automatik sebanyak

UMUR
m” 10% Amaun Diinsuranskan.

Pada tarikh matang, Puan Chew

umur ) akan menerima yang mana lebih
88 tinggi antara Manfaat
Kematangan Terjamin

(RM 2,500,000) atau Nilai Akaun.

Pulangan tahunan ketika polisi matang?

Senario Rendah Senario Tinggi

Pulangan Tahunan Terjamin? 2.01%
2.01% 3.13%

Jumlah Pulangan Tahunan?®

1. Senario tinggi diilustrasikan pada kadar pulangan 5% setahun, manakala senario rendah diilustrasikan pada kadar pulangan
2% setahun. Kadar pulangan ini tertakluk kepada cukai pelaburan dan Caj Pengurusan Dana. Sila rujuk Ilustrasi Jualan untuk
unjuran terperinci bagi kedua-dua senario.

2. Pulangan tahunan terjamin diunjurkan berdasarkan jumlah premium yang diilustrasikan telah dibayar dan Manfaat
Kematangan Terjamin.

3. Jumlah pulangan tahunan diunjurkan berdasarkan jumlah premium yang diilustrasikan telah dibayar dan unjuran Manfaat
Kematangan.
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ALLIANZ LEGACY PLUS

Bina Legasi Anda
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Dengan

Sentiasa Dilindungi, Sentiasa Mencukupi

Anda sekeluarga berhak mencapai kedamaian dan ketenangan fikiran.

Bina jaringan keselamatan kewangan yang berterusan dengan Jaminan
Berkuat-kuasa Bersyarat, yang tidak terjejas oleh pergolakan harga pasaran
serta akan meliputi kos dan yuran untuk situasi di luar jangkaan, jika anda
membayar premium sepenuhnya.

Perlindungan Nilai Terhadap Inflasi

Lindungi harta kekayaan yang telah anda tetapkan untuk keluarga anda.
Ketika inflasi meningkat, hasil titik peluh anda dan lebih lagi, akan disalurkan
kepada orang tersayang anda. Sekiranya berlaku kematian, pihak kami akan
membayar yang mana lebih tinggi antara:

i) Nilai Akaun; atau
ii) Amaun Diinsuranskan Semasa seperti berikut:

Peratusan (%) daripada
Amaun Diinsuranskan

Tahun Polisi pada Umur Umur Umur

Masa Kematian Kemasukan Kemasukan Kemasukan
30-39 40 -59 60 - 65

Tahun Polisi Pertama hingga ke-20  100% 100% 100%

Tahun Polisi ke-21 hingga ke-30 125% 115% 104%

Tahun Polisi ke-31 dan seterusnya  145% 125% -

Tingkatkan Nilai Akaun Dengan Loyalty Bonus

Hidupkan legasi anda dengan Loyalty Bonus berkompaun setinggi 0.5%
daripada Nilai Akaun, bermula dari permulaan tahun polisi ke-21 sehingga
polisi matang, yang membolehkan anda melipat-gandakan dan
memperkembangkan harta anda sepanjang tempoh.

ALLIANZ LEGACY PLUS

Manfaat Kematangan

Pemeliharaan harta dapat menjanjikan masa depan yang lebih cerah dan
terjamin. Apabila polisi Allianz Legacy Plus anda cukup matang, anda dan
keluarga anda akan menerima yang mana lebih tinggi antara:

i) Nilai Akaun; atau
i) Peratusan (%) daripada Amaun Diinsuranskan seperti berikut:

Umur Kemasukan Peratusan (%) daripada Amaun Diinsuranskan

30-39 145%
40 -57 125%
58 -59 115%
60 - 65 104%

Had Tanpa Pemeriksaan Perubatan® yang tinggi

Perlindungan sehingga RM 4,000,000 tanpa memerlukan pemeriksaan perubatan.

*Tertakluk pada pengunderaitan.
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Yuran dan Cqj

Caj Premium Kelayakan
Caj Premium akan ditolak daripada premium dan digunakan untuk membayar, termasuk
tetapi tidak terhad kepada komisen kepada pengantara dan perbelanjaan pengurusan yang Umur Kemasukan Minimum 30 tahun
ditanggung oleh kami. Umur Kemasukan Maksimum 65 tahun
Bilangan Tahun Polisi Caj Premium sebagai Peratusan (%) daripada Premium Dibayar Note: Umur terdekat dari tanggal lahir
Premium Dibayar 5 tahun 10 tahun
°
: Nota penting
2 17.5% 25.0%
3 12.5% 20.0% 1. Risalah ini adalah untuk tujuan ilustrasi sahaja dan maklumat di dalamnya tidak lengkap
4 12.5% 20.0% dan menyeluruh. Anda harus merujuk kepada Lembaran Pendedahan Produk (PDS) dan
5 75% 12.5% Illustrasi Jualan (SI) untuk perincian yang lebih lanjut.
6 _ 12.5% 2. Kami berhak mengubah Yuran Polisi, Caj Pengurusan Dana, terma-terma dan syarat-syarat.
5 Anda akan diberitahu secara bertulis tentang perubahan tersebut sekurang-kurangnya
7 - 10.0% tiga (3) bulan sebelum perubahan tersebut berkuatkuasa.
8 - 10.0%
3. Anda harus memastikan bahawa pelan ini sesuai dengan keperluan anda, dan premium
9 - 5.0% adalah berdasarkan amaun yang anda mampu bayar. Membeli insurans hayat adalah
10 - 5.0% suatu komitmen jangka panjang dan anda tidak digalakkan menyerah polisi pada awal
11 dan ke atas B _ tahun memandangkan ia melibatkan kos yang tinggi.
- - ™ - 4. Tempoh percubaan percuma selama lima belas (15) hari akan diberikan dari tarikh
Nota: Caj Premium akan bergantung kepada pilihan tempoh bayaran premium anda. . .. . . . -
penerimaan polisi supaya anda menilai kesesuaiannya, dan sekiranya anda memilih untuk
Yuran Polisi membatalkan polisi dalam tempoh tersebut, jumlah yang akan dipulangkan ialah Nilai Akaun

bersama dengan Caj Premium, Yuran Polisi, Kos Insurans dan pemuatan premium (jika ada)
ditolak dengan sebarang perbelanjaan yang ditanggung untuk pemeriksaan perubatan.

Caj semasa ialah RM7.00 setiap bulan.

Kos Insurans
Kadar kos insurans terjamin dan akan ditolak setiap bulan daripada Akaun Polisi. Kos insurans
akan meningkat apabila usia anda semakin meningkat.

5. Sekiranya premium tidak dijelaskan pada tarikh perlu dibayar, polisi anda akan
terus berkuatkuasa dengan mengaktifkan percutian premium. Walau bagaimanapun,
ada kemungkinan bahawa polisi anda akan luput sekiranya Nilai Akaun anda tidak

. mencukupi untuk membayar semua caj polisi pada tarikh perlu dibayar.
Caj Pengurusan Dana P Y j polisi p P y

Yuran pengurusan untuk Allianz Universal Life Fund akan dikenakan berdasarkan pulangan 6. Anda seterusnya akan diberi tempoh penangguhan selama tiga puluh satu (31) hari untuk
pelaburan dana seperti yang ditunjukkan di bawah. menjelaskan premium anda, yang tetap berkuatkuasa dalam tempoh berkenaan. Namun,
Pulangan Pelaburan Kasar Caj Pengurusan Dana polisi térse.buF akan ‘lup.ut sele“pos tamat tempoh.penangguhon jika sebarang cqj insurans
. . . dan caj-caj lain masih tidak dijelaskan pada akhir tempoh tersebut. Oleh sebab itu, anda
setiap bulan sebelum cukai semasa setiap bulan o . .
dinasihatkan supaya membayar premium polisi anda tepat pada masanya.
Kurang daripada 0.416% 0.0667% 7. Sila tambah kadar cukai kerajaan yang berkenaan jika Pemegang Polisi adalah pertubuhan

0.416% dan ke atas 0.0958% perniagaan atau apabila Polisi diserahkan hak mutlak kepada pertubuhan perniagaan.
Cukai kerajaan yang berkenaan akan berdasarkan kadar semasa dan tertakluk kepada
perubahan mengikut undang-undang Malaysia.

Note: Caj Pengurusan Dana maksimum ialah 0.125% sebulan.

Ini adalah satu produk insurans yang dikaitkan dengan prestasi aset asas, dan bukanlah 8. Manfaat-manfaat adalah tertakluk kepada pengecualian. Sila rujuk klausa pengecualian

4 produk pelaburan tulen seperti unit amanah. dalam PDS dan SI. Anda boleh merujuk kepada dokumen polisi untuk senarai pengecualian ;5

yang lengkap.
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Bl (20%) .
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TEER, BRitms

AR —uddlER, MAREERR—(RFEEFEA R SIENEE. MRS REE—
MNERAIRIAERLE T,

E’—*%% BERIERARRNIENZ 5, WEREBCHIERENESENESRME. BAlt, SESRHY
EME DI, MEEEIISE Allianz Legacy Plus, 3XMHIISZEMRRE T1tAY) L FISTE R R RE
&, MEEREBESIER.

BEEARNEE—LZRERR, IAFEROBEFKEARRZHIZMNSN, EEE0E, KH
MESIEIN. BERZLIEN/\T/\ (88) ZEk, WARPZIHIRNSIKE £, i) LFEHEE
ERRIIERITIMIIEE.

liiil

EWRmE LS EHRE
BFEITE S — M oyalty Bonus

F | 8 GEEAT =+
40 | FoErRes, A | XTSRS ANE
A (5) & . (REREEE AR T L
(15%) ,

(REBRENE ZE NN MRS a8 R
F | (RS ARSI
ST

(10%)
i

SREHTRAT, %ﬁi%ﬁ?%ﬁ
RIEHEAE (MEOHALSH

EFNMBEAYEER.
R SRS P 4 [
GBI, FEEE R
ARIEAF JE [ B 2 2.01%
AR T s 2.01% 3.13%
1. BEEESFERENESN 5%, (EEEESMERIEERN 2%, I ERBERISSAMSAHRIMESEIRG, B27

HERBELA T TSR T A0,
2. (RIEFERMEATRE TR B AR SN R AR,
3. REFEREEATE TR AR E BN TR EAF .

ALLIANZ LEGACY PLUS

SIS E,
T =L A"

RIEARER, ZREM
LRERHME, RAVERESARED M. (BEABIHRE, BRI
SR AEREMSRERE, \HED R Z Y

g, EEEATRAIRAZR R KA _AIED.

O KRBEE, HENEIKED
@)  ENESEKOIN, ROSREFEE, BUEhR. BEEE
BRBAKIOED, BTRARANMBBEIRES S, EAEEIE
XA BHERIIEBES.
) P s
i) ETROEER, A0 TERR -
REGENL (%)

BHRTARREBER  30-395RFR  40-595HRF  60-65F1RIR

1T E20(REFE 100% 100% 100%
E21FFE30(REAFE 125% 115% 104%
EI3URBFLLE 145% 125% -

Loyalty Bonus {8 _LiRENB EhiES

M EREINE, FEUEEER, NEZ+— (21) RREEFHAERRE
%, EBEELAE (0.5%) FWPNEMBSTR, LS ESHE
1 AR,

(@
(©z
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= SHAR
!@, RECHOVECELENRKEERSR. SEHY Allianz Legacy Plus
REBERRIG, BRSBTS Z [ARSHEE:
) IPNME &E
i) IRREBIE DL (%) |, WTFERR:

IRIREFR RREAESLE (%)
30-39 145%
40-57 125%
58- 59 115%
60- 65 104%
= SRR

_08) EZERRNE RS EHHREH TR,
rEREERER,

ALLIANZ LEGACY PLUS

WS

PREENER
REBWESMNRERITR, BT IEERRTBA LR MBS SRR,

FHREEAIREALER REHNTHHEHRENTSLL (%)
5% 105

1 30.0% 40.0%
2 17.5% 25.0%
3 12.5% 20.0%
4 12.5% 20.0%
5 7.5% 12.5%
6 - 12.5%
7 - 10.0%
8 - 10.0%
9 - 5.0%
10 - 5.0%
1FERAE - -

T RBRERUA TSR RSB ST,

(REAZEF

HRIFA NS ER toErRAZER.

RIEZEH

BRIERRGEARBRA NMRREFP ORI, RIQZEASBEENFRMIEER.,

EEEIE%

Allianz Universal Life Fund NEIEEEIRIBESRINME, KWENT.

5 RN EE SHRNTESEEE
0.416% LAF 0.0667%
0.416% LA 0.0958%

T REERESEEE 0.125%

BER-IRSEMEFRIESHRIETR, MAENSAET—RIAEIRE .
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SIEER

RIEZIREFIS 304
BRI R 65 %

i

RITAERRIEFR,

E
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g

w

»

v

o

N

©

— e g

Eay=:2

=R

LEEHEFMMREREE, FrESERHASSENTE. SAIFSE, BSRr-mikER
(PDS) R SHEERBER(SI). AR RIRENE X EHL

HVENERREZR, REESEEE, FNFM. MEENSHEREENEDINE
RILABS @R,

. BROZEALGREERRERESHITER, SIREREEENRIBIRBRFETIRE.,

WEASRCE—TUKEIRE. BTHMARS, BIHASRISEBEHTFEX D RE.

BEIRR R S8ETH(15) RORERTHFRIOHRARTESIEEAZHIF K,
HEET ZHERIARE, FMBERIIUGRFENE, 1 ERERIREE, RBEA, R
LRMMIINGREE (BH) | RIMEFTEZAIZERA.

EXEHEAZIERRE:, RBEHEIGREN, LULRBFEER. BEFONTGRRELL
HIFTEZIEARYREAZERA, REANATRERL.

HAWSHERM=1—(31) RERIBRE(TIREE, EERPRREBERALER. BRI,
—BEITERE, SEKRMEHIRCERAREMZER, REGRE. B, FHAENE
RSB RER.

BEREISE AR ISR AR AR AR ER TR INE S AIBUTREE. &
SBARBEETERRE, FREDRATERINENEE.

(RIEFIZZAFERZIRE, 1BSH PDS F S| ARSI, BOISFHRESXUGFLARANTEE
BIARZRFEA.
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Allianz Life Insurance Malaysia Berhad 198301008983 (104248-X)
Licensed under the Financial Services Act 2013 and regulated by Bank Negara Malaysia
A PIDM member

The benefit(s) payable under eligible product is (are) protected by PIDM up to limits.
Please refer to PIDM's TIPS Brochure or contact Allianz Life Insurance Malaysia Berhad or PIDM
(visit www.pidm.gov.my)

Allianz Customer Service Centre
Allianz Arena

Ground Floor, Block 2A, Plaza Sentral

Jalan Stesen Sentral 5, Kuala Lumpur Sentral
50470 Kuala Lumpur.

Allianz Contact Centre: 1 300 22 5542

Email: customer.service@allianz.com.my

@ (©) AllianzMalaysia
& @ allianz.com.my
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